d e en de e overheidssector. Doo

Als Inside Sales Engineer ben je samen met de account managers verantwoordelijk voor
de omzet van de Business Unit. Je taken bestaan uit het calculeren, uitbrengen en
opvolgen van offertes alsmede het adviseren en ondersteunen van klanten. Daarnaast ben
je als Inside Sales Engineer de informatiebron voor de accountmanagers. Je bent dus zowel
technisch als commercieel de spin in het web voor je realaties en de accountmanagers.

Wilo Nederland is voor de afdeling Building Service op zoek naar een Inside Sales Engineer

Het profiel: * Uitstekende beheersing van de

* Een technische opleiding, bij voorkeur WTB Nederlandse taal en kunnen com-
of E op MBO nivo. municeren in het Engels en/of Duits;

* Aantoonbare ervaring in een commerciéle functie; e Ervaring met MS Office

* Bekendheid met de installatiebranche en/of programma'’s als Word en Excel;
pompinstallaties is een pre; * Klantgerichtheid, gedrevenheid

* Goede communicatieve vaardigheden; en flexibiliteit.

Wat heeft Wilo Nederland te bieden?

Zeer innovatief en breed productenprogramma. Werken in een gezonde en sterk groeiende
organisatie. Gerenommeerde onderneming, een van de grootste pompfabrikanten ter
wereld. Prima arbeidsvoorwaarden en opleidingmogelijkheden!

Impressie Wilo pand te Westzaan. 7 Herkent u zich in bovenstaand profiel?
Stuur dan binnen 2 weken je brief met CV. aan: marc.wingelaar@wilo.nl of naar
Wilo Nederland b.v. - Rak 18 - 1551 NA - Westzaan T.a.v. Marc Wingelaar.

Voor aanvullende informatie omtrent bovenstaande vacature kunt u contact opnemen
met Wilo op telefoonnummer 088-9456000.

Acquisitie naar aanleiding van deze advertentie wordt niet op prijs gesteld.
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